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Los retos del nuevo
presidente de Acopi

Temas como los TLC, la réplica de modelos exitosos de las regionales en
Bogotd, el acceso al crédito y a las TIC's, entre sus prioridades.

Luego del nombramiento de
Juan Alfredo Pinto como embaja-
dor en la India, hace un mes, la si-
lla de la presidencia de la Asocia-
cién Colombiana de Pequefios y
Medianos Industriales (Acopi),
la ocupa el empresario antioque-
fio Norman Correa Calderdn, in-
geniero forestal con maestria en
Administracién de la Universi-
dad de Eafit de Medellin.

Correa, durante 13 afios estu-
vo vinculado a la empresa fami-
liar Tutto Colores, firma de ropa
infantil con 27 afios en el merca-
do y de la que son propietarios
cinco hermanos.

Desde sus inicios en el mundo
empresarial, este paisa se vincu-
16 a la regional de Acopi Antio-
quia, y en los dltimos seis afios
estuvo en la Junta directiva de la
misma, tres aios en calidad de
presidente; igualmente en el dlti-
mo afio fue presidente de la Jun-
ta Directiva Nacional de Acopi.

La seccional de su departa-
mento lo entusiasmé a que se

postulara para reemplazar a Pin-
to, y en el pasado Congreso Na-

cional del sector, fue elegido.

El hombre que comandara un
sector compuesto por mas de
un millén 200 mil unidades em-
presariales y que genera mas del
60 por ciento del empleo del
pais, hablé para PORTAFOLIO so-
bre sus retos, sus planes y su vi-
sidn del sector.

Al ir como pr
de Acopi nacional, écomo
encuentra al gremio?
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En un buen momento, bien po-
sicionado pero lleno de retos, da-
do por la dinamica empresarial
actual donde las pymes no son
ajenas a un mercado globaliza-
do, intercompetido y dindmico;
la pequefia y mediana empresa
son protagonistas de primera li-
nea en este entorno, entonces
los gremios tenemos que tam-
bién ad. ptarnos para ¢
teniendo vigencia.

£Cuadles son los principales
retos que tiene al asumir
este cargo?

La principal tarea de Acopi es
representar y defender los inte-

El hombre que puSo al
pais a hablar de pymes

Durante cuatro afios y medio,
el dirigente gremial Juan Alfredo
Pinto Saavedra, se desempefié
como presidente de Acopi. Aho-
ra, al dejar el cargo para asumir
como nuevo embajador de Co-
lombia en la India, este econo-
mista de la Jorge Tadeo Lozano,
administrador de empresas agro-
pecuarias de La Salle, deja un ba-
lance positivo.

Esta fue su segunda etapa co-
mo directivo del sector, en el
que llevaba alrededor de 14
anos, pues también estuvo al
frente de la seccional de Acopi,
Bogota y fue presidente de la
Junta Directiva del gremio.

No pocos lo consideran el
‘hombre que puso a hablar al
pais' de este tema, que era era
casi un accidente y hoy es un ru-
bro tan vital, como saber que re-
presenta mas del 90 por ciento
de todo el parque empresarial y
es un gran generador de empleo.
Ex viceministro de Comercio, In-
dustria y Turismo y Desarrollo
Econémico, ha escrito 23 libros
sobre pymes. También se le reco-
noce por otra gran variedad de
iniciativas, Entre ellas la crea-
cién e impulso de la Ley 590 de
2000 o Ley Mipymes, la Ley 550
de Intervencidn Econémica para

Archiva EL TIEMPO

Pinto es uno de los hombres que mas
conoce del tema de pymes en el pais.

la reactivacién empresarial, la
estrategia asociativa de las py-
mes, la puesta en marcha de la
Corporacién para la Investiga-
cién Socioecondémica y Tecnol6-
gica de Colombia (Cinset) y su
apoyo, que fue decisivo para la
creacion de unas 20 cooperati-
vas empresariales. Recientemen-
te, se le reconocen los logros del
sector en las mesas de negocia-
cién del TLC con E.U., donde, se-
gun sus propias palabras, ‘la py-
me salié ganadora’,

Deja un sector fortalecido y
ahora en calidad de Embajador
en la India se ha impuesto hacer
visible a Colombia en ese pais.

reses de los afiliados al gremio,
y esto se hace a través de dife-
rentes frentes de trabajo: conti-
nuar jugando un papel activo en
los procesos de negociacion de
los tratados comerciales interna-
cionales. Tal es el caso de Cana-
da o Can-Unidn Europea; impul-
sar modelos exitosos de las re-
giones; ayudarie muy fuerte al
Gobierno Nacional en la materia-
lizacién del reciente documento
Conpes, promulgado en el Con-
greso Pyme de este aifio; seguir
consolidando el desarrollo de al-
gunos convenios con institucio-
nes como el Sena, Asobancaria
y, adicionalmente, vamos a forta-
lecer las relaciones con nuestro
aliado internacional histérico y
estratégico, como es la Funda-
cién Konrad Adenauer y el mode-
lo de economia social de merca-
do; igual, seguir participando ac-
tivamente en investigaciones
econdmicas y programas de dis-
tinta indole que tenemos con ins-
tituciones como Cinset.

£En su opinidn, cudles son
los principales obstaculos
que enfrentan las pymes en
el momento?

Son varios, pero destacaria el
acceso al crédito que siguen te-
niendo las pymes -que si bien ha
mejorado- adn falta; la reconver-
sion industrial, puesto que para
las pymes se dificulta, dado que
eso significa inversiones gran-
des de capital; la familiaridad o
uso de las TIC's (Tecnologias de
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La revalucion nos preocupa. Es un tema
que se debe ver en doble sentido. Ha
golpeado a unos sectores y a otros no".

MNoeman Cormea, presdente de Acop

No solo nos preocupa este te-
ma, sino que algunos formales
se estén devolviendo a la infor-
malidad. Eso también es grave y
delicado, dado que la calidad del
empleo disminuye, la calidad de
un trabajador sin sistema de se-
guridad social, sin caja de com-
pensacidn, sin cotizacién a pen-
siones, etc., todo esto, a media-
no y largo plazo, repercute y va
ser un enorme problema.

£Por qué cree que vuelven a
la informalidad?

Muchas creen que alli pueden
tener menores costos y compe-
tir mejor; ahi debemos tener he-
rramientas para retenerlos y ha-
cerles ver las ventajas de la for-
malidad, con medidas. Ya sea al-
guna gradualidad en parafisca-

Informacién y Com ion)
pues muchos empresarios toda-
via le tienen fobia a las tecnolo-
gias, en especial los de mayor
edad; la revaluacién ha afectado

les, apoyos y beneficios, de tal
manera que el empresario for-
mal tenga algunas ventajas, tipo
crediticio, acceso a programas
que les permita acceder a las tec-

t , No e porque
han perdido mercado sino que
con un ddlar barato pueden en-
trar productos que nos vienen a
competir en el mercado local, en-
tre otros obstaculos.

éCémo ve el problema de la
alta informalidad?

Acopi sobre el tema tiene un
planteamiento muy claro, se tra-
ta de un discurso incluyente, la
politica nuestra es atraer a to-
dos esos empresarios e incluir-

| los a la formalidad.

Creemos que en el mediano y
largo plazo el comiin de los tra-
bajadores, los empleados, van a
tener una mejor calidad de vida
si logran desarrollar su actividad
laboral bajo la legalidad.

No crec que se deban tener
medidas represivas, sino mas
bien atrayentes, convencerlos
de que bajo la formalidad es mas
conveniente.

nologias de infor banca
de oportunidades... ese es un te-

ma bien complejo, que no solo

BUEN BALANCE

La economia

esta

pasando por
un muy buen
momento y las
pymes, creciendo por
encima del 5%".

Noeman Cormes, Acopi

se da en Colombia, sino en la ma-
yoria de paises en desarrollo.
La infor lidad en Col

puede estar por encima del 60
por ciento, e incluso hay cifras
que hablan hasta del 90 por cien-
to; el problema en este sentido
es que no hay una fuente Unica,
sino que son multiples, es dificil
medir el asunto.

£Cémo ve la economia del
pais y que variables influyen
en el crecimiento del sector?

La economia esta pasando un
muy buen momento, las pymes,
por ejemplo, estan creciendo
por encima del 5 por ciento, se-
gun una encuesta trimestral que
hacen Avantel, Cinset y Acopi, lo
cual obedece a factores como la
seguridad, la inversién extranje-
ra.

Las exportaciones en su con-
junto estdn creciendo a pesar de
lar d

luacién, el buen m d
venezolano que ha sido muy im-
portante para el sector y, tam-
bién, influye el desarrollo de la
gran empresa, pues de alguna
manera las pymes son proveedo-
ras de las grandes compaiiias; si
a esta le va bien entonces a la py-
me también le va bien, vamos
amarrados a ese bienestar.

£En cuanto aspira a que
crezca el sector de la pyme
este afio?

En los primeros nueve meses
del afio crecimos por encima del
5 por ciento, pero creo que va-
mos a terminar el aiio cerca de
esta cifra, lo cual es muy bueno.
De pronto puede acercarse al 6
por ciento.

Hay que tener en cuenta que
para fin de afio se presenta un re-
punte importante, dado que mu-
chos de nuestros sectores pue-
den vender alrededor del 50 por
ciento o mds de todo lo que ven-
den en el resto del afio.




